360

[ Débosselage |

Dent Wizard *
privilégie
lalicence

n avril 2007, Guy Bredoux,

d’un réseau de débosselage sans

pilotes — un par formule —sont opé- |
rationnels mais I'objectif est d’en
avoir dix, d’ici a la fin de 'année,
pour lancer la démarche réseau.

« Ce réseau, nous souhaitons le déve-
lopper avec des professionnels de la
réparation, particulierement des car-
rossiers, ajoute Guy Bredoux. Nous
sotmmes ouverts 4 tous, concessionnai-
res ou indépendants, qilils soient dans
un réseau ou non. Apres les prérequis
(formation, matériel dont le montant

| global séleve a 15000 €), notre pre-
directeur général de Dent |
Wizard, annongait la création |

mieére exigence est de disposer d’une
surface capable I héberger et d accueil-

| lir plusieurs véhicules et rechniciens,
peinture en proposant la franchise |
oulalicence: « Aprés neuf mois, notre |
préférencesorienteversla licence. Une |
franchise est trop longue & mettreen |
place pour des raisons juridiques et
administratives. » A cejour, deuxsites |

'« La demande est grande »

« J'ai opté pour un contrat de licence avec Dent Wizard pour deux
raisons. D'une part, se lancer dans un réseau avec la marque de cette
société est pour moi une référence aussi bien sur le plan technique
que sur le soutien logistique et administratif. D'autre part, appartenir
a un réseau permet de bénéficier des accords-cadres que I'enseigne
aura signés avec les donneurs d'ordres. Maintenant, concernant
cette activité et ce service, tout est a faire. La demande est grande. »

en cas de gréle par exemple. Dans les
accords que nous allons signer avec les
donneurs d’ordres et les assurances,
nousvoulons offrir la garantie de trai-
ter ces “dégats” le plus vite possible et

JEROME

LE PALLEC Gérant
de Select Cars a
Saint-Doulchard (18)
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avec professionnalisme. Il nous faut
donc plusieurs localisations. »

Pour l'heure, aucun partenariat n’a
été signé et Dent Wizard ne s'avance
pas sur le montant de la redevance
que devra verser le débosseleur. Mais
la société annonce un chiffre d’af-
faires annuel moyen entre 70000 et
100000 €. Martial Burat

Un éléphant chez Carrefour

Les centres de lavage Carrefour
vont progressivement hisser les
couleurs de I'Eléphant Bleu aprés

leur rachat entériné le 31 décem- |
bre. ’accord passé entre Hypromat |

etlenseigne de la grande distribu-
tion prévoit également une possi-
ble augmentation du nombre de
pistes. « Nous avons saisi l'opportu-

Lenseigne Eléphant
Bleu compte désormais 662 centres
de lavage en France.

/7

nité de consolider la position de notre
réseau frangais. Plus encore, cette
acquisition s'intégre dans la nouvelle
offre commerciale d’Eléphant Bleu,
avec le lancement d’un portique auto-
matique en juin. Notre stratégie nous
permet de partir a la conquéte des

i 35 % de part de marché que repré-
i sentent les laveurs utilisateurs de

gﬂh{24 )

systémes automatiques, jusque-1a
inexistants dans notre concept », pré-
cise Yves Brouchet, directeur géné-
ral du groupe Hypromat.
Cerachat des 162 pistes vient com-
pléter un réseau qui compte déja
500 pistes sur I'ensemble du terri-
toire francais.

Catherine Leroy
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INDUSTRIE

= RENAULT Multiples off
en Inde. Aprés avoir noué
partenariat avec le constr
indien Mahindra, avec leq
produit désormais la Loga
francais va investir 700 m
d'euros dans une nouvelle
prés de la ville de Chenna
sud du pays. Ce site pourr
400 000 véhicules par an
Renault et Nissan. Mahind
participera pas a ce proje
distribuera dans son rése
la marque Mahindra-Renal
véhicules assemblés a Ch
Par ailleurs, le groupe de
prendra, d'ici a cing sema
décision sur le lancement
d'une étude de petite voit
un autre groupe indien, Bi
Si ce second partenariat ¢
confirmé, il pourrait abou:
construction d'un véhicule
a la Nano, la voiture a tre:
(1700 €) qui vient d'étre |
par l'indien Tata (lire ci-dt

STRATEGIE

u TATA La Nano sur tous
Biuff ou tactique commer:
Ratan Tata, le patrondu g
indien qui porte son nom,
que son « business plan »
la vente de son modéle a
cofit (photo) en Europe et
d'autres régions dévelop

Le véhicule aurait été cor
résister aux chocs frontai
latéraux tels ceux pratiqu
les crash tests exigés sur
marchés mondiaux.

LE SPECIALISTE DES GARANTIES
“PANNES MECANIQUES”

Une gamme de garanties adaptée a tout type de vé
méme kilométrés, Ggés ou récents jusqu’a 10 ans ou 20!

VENDEZ... NOUS GARANTISSO

appelez au : 01 48 89 57 57

ou contactez nous sur notre site :
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